
E M P R E E N D E D O R  D O  A LT O

EMPREENDER
COM AMOR
Construa um negócio que gera valor, sustenta vidas
e deixa frutos por onde passa.

COMEÇAR PELA ESSÊNCIA →

O amor transforma trabalho em serviço e crescimento em partilha.



O  N E G Ó C I O  T A M B É M  R E V E L A  Q U E M  S O M O S

LUCRO MANTÉM.
PROPÓSITO ORIENTA.
Um negócio precisa ser sustentável. Mas quando o
dinheiro se torna a única medida, pessoas viram
números e o trabalho perde sua alma.

Ganhar bem e fazer o bem podem caminhar
juntos.



Q U A T R O  R A Í Z E S

AMOR QUE SE TORNA PRÁTICA.
PROPÓSITO
Saber por que vale a pena.

SERVIÇO
Resolver com presença.

ÉTICA
Escolher o certo sob pressão.

PARTILHA
Fazer o fruto circular.



R A I Z  1  •  P R O P Ó S I T O

COMECE PELO
“PARA QUÊ”.

Propósito não é frase bonita. É o critério usado
quando surgem escolhas difíceis.

Quem desejo servir?

Que problema vale meu esforço?

Que tipo de pessoa quero me tornar?



E X E R C Í C I O  •  D E C L A R A Ç Ã O

O QUE SEU
TRABALHO
TORNA
POSSÍVEL?

Pessoas que desejo servir

Transformação que desejo entregar

As respostas ficam somente neste aparelho, não são enviadas ao projeto e podem desaparecer

se os dados locais forem apagados.

Quem se beneficia do meu trabalho...

O que deve melhorar na vida delas...



P R O P Ó S I T O  P R E C I S A  D E  C H Ã O

FÉ QUE
APARECE NAS
ESCOLHAS.

A fé no trabalho se revela em verdade, justiça,
palavra cumprida, cuidado com quem compra e
respeito por quem trabalha.

VERDADE
Não prometer o que
não entrega.

JUSTIÇA
Não crescer
explorando.

GRATIDÃO
Reconhecer quem
constrói junto.



P E S S O A S  N Ã O  S Ã O  R E C U R S O S  D E S C A R T Á V E I S

DIGNIDADE ANTES DA CONVENIÊNCIA.
Escuto antes de responder Cumpro o que combino

Reconheço o trabalho dos outros Corrijo sem humilhar



R A I Z  2  •  S E R V I Ç O

VENDA COMEÇA COM
ATENÇÃO.
Servir não é aceitar tudo. É compreender a necessidade,
oferecer com honestidade e ajudar a pessoa a decidir
sem pressão.

Quem ama servir não empurra. Orienta.



T R Ê S  P E R G U N T A S

ESCUTE A VIDA
POR TRÁS DO
PEDIDO.

O que você precisa resolver?

O que já tentou até agora?

O que seria uma boa solução para você?

Vou praticar essas perguntas no próximo atendimento.



A M O R  T A M B É M  É  C A P R I C H O

FAÇA BEM O
QUE DECIDIU
OFERECER.

Boa intenção sem competência pode frustrar.
Aprender, testar, conferir e corrigir fazem parte
do cuidado.

ANTES
Prepare e combine.

DURANTE
Cuide e comunique.

DEPOIS
Confira e aprenda.



S U S T E N T A B I L I D A D E  É  R E S P O N S A B I L I D A D E

COBRAR
JUSTO
TAMBÉM É
CUIDAR.

Preço precisa considerar custos, trabalho,
continuidade e valor entregue. Cobrar sem
clareza fere; cobrar abaixo do sustentável
também pode destruir o serviço.

Generosidade não exige quebrar o
próprio negócio.



R A I Z  3  •  É T I C A

CARÁTER
APARECE
QUANDO
NINGUÉM VÊ.

Transparência no que é oferecido

Respeito à privacidade

Condições e preços claros

Responsabilidade diante do erro



E X E R C Í C I O  •  D E C I S Ã O

QUAL LIMITE
VOCÊ NÃO
NEGOCIA?

Uma pressão que enfrento

Minha resposta coerente

Este registro permanece somente no seu dispositivo.

Prazo impossível, mentira, exploração...

O que farei quando isso acontecer...



C O N F I A N Ç A  N Ã O  E X I G E  P E R F E I Ç Ã O

ERROU?
ASSUMA,
REPARE,
APRENDA.

1
OUVIR

→ 2
ASSUMIR

→ 3
REPARAR

→ 4
PREVENIR

Desculpa sem mudança protege o erro. Reparação devolve verdade à relação.



C R E S C E R  C O M  G E N T E

QUEM CONSTRÓI
JUNTO PRECISA
PARTICIPAR DO
FRUTO.
Reconhecimento, ambiente seguro, desenvolvimento e
acordos justos transformam equipe em comunidade de
responsabilidade.



R A I Z  4  •  P A R T I L H A

IMPACTO COMEÇA PERTO.
COMPRAR
Fortalecer fornecedores responsáveis.

FORMAR
Compartilhar conhecimento.

ACOLHER
Abrir oportunidades possíveis.

PARTILHAR
Destinar tempo, recurso ou trabalho.



G E N E R O S I D A D E  C O M  V E R D A D E

AJUDE SEM
USAR A DOR
COMO
PROPAGANDA.

Impacto social responsável respeita
consentimento, privacidade e dignidade. Não
transforma vulnerabilidade em cenário para
promover uma marca.

Vou revisar se minha forma de ajudar preserva a dignidade.



B Ú S S O L A  D O  A M O R

QUATRO
PERGUNTAS
ANTES DE
DECIDIR.

Isso é verdadeiro?

Isso serve de fato?

Isso preserva a dignidade?

Isso sustenta o futuro?



M E U  P R Ó X I M O  P A S S O

TRANSFORME
INTENÇÃO EM
COMPROMISSO.

Uma prática que vou começar

Uma prática que vou interromper

Uma pessoa que vou valorizar

As respostas ficam somente neste aparelho.

Ação concreta...

O que não combina com meu propósito...

Cliente, parceiro, colaborador...



E M P R E E N D E D O R  D O  A LT O

FAÇA SEU
NEGÓCIO
CRESCER SEM
PERDER SUA
ESSÊNCIA.

Converse com a equipe para alinhar propósito,
posicionamento, atendimento, organização e
impacto social com ações possíveis para sua
realidade.

QUERO EMPREENDER COM PROPÓSITO

https://wa.me/5561998083377?text=Ol%C3%A1%2C%20li%20o%20e-book%20Empreender%20com%20Amor%20e%20quero%20orienta%C3%A7%C3%A3o%20para%20meu%20neg%C3%B3cio


S E M E A R  •  S E R V I R  •  P A R T I L H A R

O MELHOR NEGÓCIO
DEIXA MAIS VIDA POR

ONDE PASSA.
Sirva com competência. Cresça com verdade. Reconheça quem

caminha junto. Faça o fruto circular.

FALAR COM A EQUIPE

BAIXAR E-BOOK EM PDF

RELER DESDE O COMEÇO

Faça o seu melhor. Faça com amor.

https://wa.me/5561998083377?text=Ol%C3%A1%2C%20conclu%C3%AD%20o%20e-book%20Empreender%20com%20Amor%20e%20quero%20dar%20o%20pr%C3%B3ximo%20passo

