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~-BOOK INTERATIVO « EMPREENDEDOR DO ALTO

3 PASSOS

PARA O PEQUENO
EMPREENDEDOR
COMECAR A CRESCER

Transforme o que vocé ja tem em uma oportunidade de
gerar renda, servir e prosperar com proposito.

COMECE PEQUENO.

SVIAS COMECE HOJE.



UMA PALAVRA
PARA
QUEM ESTA
COMEQANDO

é tenha uma ideia, uma habilidade
dddg dN o despreze 0s peque comegos.

TODO GRANDE PROJETO
COMECOU QUANDO ALGUEM
DECIDIU DAR VALOR AO POUCO
QUE TINHA.




O QUE VOCE VA
ENCONTRAR AQUI:
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DESCOBRIR E VALIDAR

Transformar habilidade e observacao em uma ideia util.

N
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CRIAR UMA OFERTA SIMPLES

Explicar com clareza o que vocé entrega e para quem. = \“*\ \
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COLOCAR EM MOVIMENTO T

Executar um plano pratico de sete dias. -\

.
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EXERCICIOS INTERATIVOS

Siiae reennstas firam ealvae neste diennsitivo
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PROPOSITO QUE SE TRANSFORMA EM TRABALHO

EMPREENDER
E SERVIR

Um negdcio comega quando aquilo que vocé sabe fazer encontra uma
necessidade real de alguém. Empreender nao € apenas vender:
observar, servir e entregar uma solugédo com amor.
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HABILIDADE

Algo que vocé sabe ou pode aprender a fazer.

NECESSIDADE

Uma dificuldade real vivida por alguém.

SOLUGAO

Uma entrega util, honesta e bem-feita.
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EMPREENDER DO ALTO

FACA O SEU
MELHOR
COM AMOR

O amor também aparece na pontualidade, no respeito, na honestidade
e na qualidade. Quando vocé coloca verdade e cuidado no que
entrega, o cliente percebe.

COMO O AMOR PODE APARECER NO SEU TRABALHO?

Ex.: ouvindo com atencao e cumprindo o combinado

i

Seu compromisso ficara registrado aqui.
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OFERECER O MELHOR E UMA ESCOLHA DIARIA

A LEI DA
SEMEADURA

Quem semeia cuidado colhe confianga. Quem semeia conhecimento
colhe crescimento. Quem semeia oportunidades ajuda outras pessoas
a prosperar.

QUANTO MAIS VALOR VOCE
SEMEIA, MAIORES SAO AS
POSSIBILIDADES DE UMA BOA
COLHEITA.

[ O que vocé decide semear hoje?




DESCUBRAE
VALIDE SUAIDEIA

Pare de tentar adivinhar. Comec ontrando um problema real para
resolver.
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O Alguém pagaria para resolver esse problema?

UMA IDEIA NAO PRECISA
COMECAR GENIAL.
PRECISA COMECAR UTIL.
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SEU COMECO NAO E VAZIO

COMECE PELO QUE
VOCE JA TEM

Antes de procurar o que falta, reconhega os recursos que ja estao ao
seu alcance.

HABILIDADE 1
HABILIDADE 2

RECURSO DISPONIVEL

[ Vocé ja tem um ponto de partida.

L !
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OBSERVE ANTES DE OFERECER

ENCONTRE UM
PROBLEMA REAL

As melhores ideias também nascem da observacao. Preste atencao
nas dificuldades que se repetem na familia, no bairro, na igreja, na
comunidade ou no trabalho.

QUAIS PROBLEMAS Y OCE PERCEBE?

Nao procure um problema gigantesco. Procure algo especifico que vocé possa comecar a
resolver.
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CONSTRUTOR DE IDEIA

PROBLEMA —

PESSOA
. SOLUCAO

Sua ideia ganha forga quando vocé consegue explicar esta sequéncia

com simplicidade.

PROBLEMA —" PESSOA — SOLUCAO

Preencha os campos para formar sua primeira hipotese de
negocio.

.
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VALIDACAO ACONTECE PERTO DAS PESSOAS ‘
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Vocé nao precisa criar tudo primeiro. Converse com cinco pessoas, p d
apresente uma versao simples e descubra se existe interesse real. * y
R
s ]
" 3 { ]Ei ]
O Conversa 1 realizada : .
5 S —i
I

O Conversa 2 realizada

O Conversa 3 realizada

O Conversa 4 realizada

O Conversa 5 realizada

L% A

[ 0 de 5 conversas realizadas.
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PASS0O 2

TRANSFORME A
IDEIA

EM UMA OFERTA
SIMPLES

Uma boa ideia precisa ser compreendida. Se a pessoa nao entende o
gue vocé oferece, dificilmente comprara.

O
s
PARA QUEM?

Escolha uma pessoa especifica.
“

P

(2)
N
QUAL RESULTADO?

Mostre a mudanca que vocé entrega.
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CLAREZA GERA CONFIANCA

CONSTRUA SUA
PRIMEIRA OFERTA

Complete a frase. Ela ndo precisa ficar perfeita agora; precisa ficar
clara.
EU AJUDO...

AALCANCAR...

POR MEIO DE...

Eu ajudo [pessoa] a alcangar [resultado] por meio de
[produto ou servico].
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MENOS ESTRUTURA, MAIS MOYIMENTO

COMECE
PEQUENO.

ENTREGUE MUITO
BEM.

Vocé nao precisa comegar com loja, equipe ou grande investimento.
Escolha um formato simples e possivel.

Um servigo Uma revenda Um primeiro cliente

[ Qual sera o formato do seu primeiro passo?




TN —

PRECO NAO E VERGONHA:; E SUSTENTABILIDADE

PRECO COM
CONSCIENCIA
E DIGNIDADE

Cobrar corretamente permite continuar servindo, melhorar o trabalho e
cumprir COmpromissos.

CUSTOS DIRETOS (RS5) VALOR DO SEU TEMPO (RS)

MARGEM DESEJADA (%)

Estimativa de preco inicial: R$ 0,00

e J

Estimativa educativa. Considere impostos, mercado e particularidades do seu

negocio.
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PARTILHAR
TAMBEM
E PROSPERAR

Prosperidade ndo é acumular sozinho. E criar trabalho, compartilhar
conhecimento, reconhecer colaboradores e abrir oportunidades.

Indicar um trabalho Dar uma oportunidade

Reconhecer

Partilhar resultados

colaboradores

[ Escolha uma forma concreta de praticar a economia de comunhao.
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PASSO 3

COLOQUE EM
MOVIMENTO

O que transforma uma ideia ndo é somente o entusiasmo. E a acdo
constante, mesmo quando o comeco ainda € pequeno.
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FOCO

Uma prioridade de cada vez.
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AGAO

Um passo real todos os dias.

'
lxif'
CONSTANCIA

Continuar, aprender e ajustar.
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ACAO SIMPLES, PROGRESSO VERDADEIRO

SEU PLANO DE
7 DIAS

Marque cada avango. O objetivo nao € a perfeicao; é criar movimento.

-

O Dia 1: Reconhecer uma habilidade

7

Dia 2: Escolher um problema

B

Dia 3: Definir uma pessoa

Dia 4: Escrever a oferta

Dia 6: Apresentar uma proposta

Dia 7: Entregar, testar ou ajustar

O
O
() Dias: Conversar com alguém
O
@

( 0 de 7 dias concluidos.



19 =

AGIR APESAR DJ(

QUANDO O MEDO
APARECER

Vocé nao precisa esperar o medo desaparecer. Precisa dar um passo

que seja possivel hoje.

Medo de falhar Falta de dinheiro

Escolha o obstaculo que mais pesa hoje e receba uma acao pratica.

!

NAO COMPARE O INICIO DA SUA
CAMINHADA COM O RESULTADO
DE QUEM ESTA HA ANOS NA
ESTRADA.



SEU NEGOCIO NAO PRECISA CAMINHAR SOZINHO

PLANO DE
CRESCIMENTO

Receba direcao, identidade e um plano para transformar sua ideia
em um negocio mais claro, organizado e preparado para avancar.

i =
v Desenvolvimento de logomarca v Identidade visual J
. AN
s A =
v Plano de marketing v Plano de vendas
\. J K S
' Ea Y
v Mentoria

s 197

Pagamento via Pix: (61) 99808-3377
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SUA PROXIMA ACAO

CONTINUE
SEMEANDO

Faca o seu melhor com amor. Sirva com verdade. Comece com o que
vocé tem. Semeie todos os dias e permita que o seu trabalho se
transforme em oportunidade para vocé e para outras pessoas.
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MAXIMIZAR VENDAS APOIE O PROJETO
Aprofunde sua forma de apresentar ofertas, QO e-book & gratuito. Se puder, contribua
conversar com clientes e vender melhor. voluntariamente com o desenvolvimento de
( > pequenos empreendedores.

CONHECER O CURSO
COPIAR PIX
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